B GALARDON Alfredo Lardizdbal recibio el premio presidencial exportador del ai
nroductos Tio Jorge, Big Banana y Costa Clara se consumen desde Costa Rica ha

“Decidi ser empresario

en la

k5an Pedro Sula.“La furia del
huracdn Mitch o la falta de
financiamiento no me detu-
vieron para cristalizar el sue-
nu empresarial que naci6 en
\2 cocina de mi casa”, mani-
festo el ganador del premio
presidencial exportador del
10, Alfredo Lardizabal.

. sinceramente no lo sé porque
en el evento participaron em-
presas muy grandes. Inversio-
nes Amalgamadas, Inalma, tie-
ne 16 anos de exportar hacia el
mercado internacional.

A qué se dedica la

‘empresa sampedrana Inalma?
Somos los pioneros y lideres de
1a industria procesadora de pro-
ductos de pldtano y hace poco
incursionamos en la exporta-
cifn de yuca. Empresas de Co-
lombia y Ecuador asf como una
firma local miran hacia noso-
tTos.

4C6mo naci6 la idea

de exportar?

En la cocina de mi casa experi-
menté que el platano frito sa-
bia igual de rico después de
* congelarlo. La idea se la presen-
té a la empresa Goya de Esta-
dos Unidos quien nos apoy6
porque nuestros productos
tienen la ventaja que
solamente se ca-
lientan y se co-
men.

]

AU Tener una oficina en

4Cémo ha sido esta
experiencia nacional?
Tortuosa, tortuosa, tortuosa.
Ha sido extraordinariamente
dificil por la falta de apoyo fi-
nanciero y de materia prima, el
plitano.

JEl huracdn Mitch le

recuerda algo?

Perdimos el 100 por ciento del
suministro de pldtano, recurri-
mos a Guatemala, Nicaragua,
Costa Rica y México. Sufrimos
grandes pérdidas economicas.
Nos mantuvimos en el merca-
do porque Dios nos ayudd.

gCong-ibuyd la

Si, al ser
los lide-
res del
mer-

cadoy

tener

clien-

tes de
prime-
ra cali-
dad nos
pudimos
levantar, pe-
sé a que nues-
tros estados fi-

nancieros
n o

Miami, Estados Unidos,
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cocina

ue una de [as claves par

eran los mds atractivos para la
banca privada.

¢Lo apoy6 la banca nacional?
Las leyes de Basilea y el Banco
Central de Honduras impiden a
las instituciones financieras
brindar un trato especial. Nues-
tros balances no les fueron
atractivos y muchos bancos
“nos sacaron el cuerpo y no
quisieron ayudarnos”

;Entonces, dénde

obtuvieron los créditos?

El banco LAD de Centroaméri-
ca si nos ayudd, tuvieron con-
fianza y refinanciaron nuestras
deudas. Gracias a ellos
aqui estamos porque el
comité de crédito
de un banco que
comprd a otro
nos suspendio.

Nadie es
profeta

en su

tierra.

Al sumar

todas estas
circunstan-
cias y aun-
que parez-
ca menti-

Ta recuperacion de la emp

ra, hemos cosechado mayores
éxitos fuera de pais para abrir
mercados, posicionar nuestros
productos y despertar confian-
za que en Honduras, esto no es
poesia, es una realidad.

4C6mo estan sus finanzas?

Este serd el primer ano que ten-
dremos ganancias, hasta este
ano tendremos una recupera-
cién de los danos provocados
por el huracdn Mitch.

JCudntos empleos

generar

Unos 200 directos y varios mi-
les indirectos porque en la in-
dustria del plitano somos los
principales consumidores y co-
menzamos a incursionar en la
exportacion de yuca.

#Cudl es el principal

mercado de Inalma?

En la actualidad cubrimos to-
dos los estados de la unién
americana mediante red de dis-
tribucién que lleva el producto
a los restaurantes y centros de
venta. Nosotros aprovechamos
la globalizacién de los merca-
dos desde hace 16 anos.

JCudl es su receta del

éxito en EUA?

Creo que nos

ayudé tener
una oficina

de repre-
senta-

cién en

exprca fredo [

2 Iza Iy

de mi casa

Miami, porque nos facilité t
mites sanitarios, fiscales y ¢
merciales para alcanzar de i
nera paulatina el sur de la Fl
rida, Nueva York, Chicago
California.

Asimismo tener una alian
con la empresa Goya,garanti
que entregariamos nuestr
productos en los plazos estab.
cidos.

4A qué otros mercados
exportan?

Hawaii, Costa Rica, Puerto |
co, Guatemala, El Salvador, (
nadd, México y recientemer
dejamos de vender hacia Ver
zuela porque la situacién p¢
tica interna generé una de'
luacién de su moneda y es ¢
imposible importar nuest
producto.

JSuplirdn este mercado?
Este mes embarcamos nues|
primer contenedor hacia Ing
terra. Estamos creciendo en
tumbos y enfrentando la co
petencia de Colombia y Ea
dor. =

Un consejo para los
empresarios nacionales
Carajo, que
sean perseve-
rantes . por-
que si se
aflojan se
quedaran
en el cami-
no. 4
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