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» Laempresale
vendealos
supermercados
unas dos mil libras de
tomate semanales

Milady Cruz

umbres de Jayaque

es una mediana em-

presa que produce

tomate hidropdni-

co para ensaladas y
hierbas gourmet. Hermes Guar-
dado, ingeniero agrénomo y pro-
pietario de la compafiia, expresd
que su principal plato fuerte es
vender los productos a la cadena
de supermercados Wal Mart Cen-
troamérica.

Enlaactualidad, tiene tres in-
vernaderos donde cultiva hor-
talizas, verduras y hierbas de al-
ta calidad. La idea es invertir
10,000 doélares para la creacidon
de dos invernaderos mas en
2008. El cultivo lo realizara en
estopas de fibra de coco, un pro-
yecto innovador en El Salvador.

El agroempresario comenta
que su empresa la inicié junto
con su esposa. “Después de los
terremotos de 2001, Fintrac, una
organizacion que pertenece a la
Agencia de Estados Unidos para
el Desarrollo Internacional
(USAID), me dio asistencia téc-
nica para cultivar productos hi-
dropénicos porque son mas salu-
dables y las hortalizas no tienen
contacto con la tierra”, explico.

Guardado aprovechd la expe-
riencia adquirida en el campo y
ahora incursiona en ese tipo de
cultivo.

“En el primer invernadero gas-
tamos 3,000 do6lares. Ahora tene-
mos tres invernaderos y la pro-
yeccion es construir dos mas es-
te afo. Lainversion sera de 10,000
délares”, confirmo.

El agricultor reconoce que el
cultivo hidropdnico- una técni-
cadel cultivo de plantas con ba-
se de agua y nutrientes sin utili-
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Wal Mart se abastece
ates de Jayaque

zar el suelo- tiene una gran bon-
dad, “al sembrar la semilla en
invernaderos se produce maés
que en campo abierto. Nosotros
ofrecemos a los clientes un to-
mate grande, jugoso y de cali-
dad internacional porque la ge-
néticaes traida desde Holanda”,
precis6 el emprendedor.

Uno de los propdsitos de la
empresa es abastecer el merca-
do local. “Queremos vender
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CUMBRES DE JAYAQUE ofrece empleo a pequefios agricultores de la zona.

hierbas gourmet alalineade pe-
quenios y grandes restaurantes”.
Los tomates son empaqueta-
dos en bandejas para comerciali-
zarlos en toda la cadena de super-
mercados Wal Mart Centroamé-
rica y al restaurante de comida
gourmet Sal & Pimienta.
Cumbres de Jayaque cultiva
mas de 2,000 libras de tomate de
ensalada paralos supermercados.
Asimismo, cultiva arugula-

una planta de la familia de las
mostazas- que al comerla sabe
inicialmente a mani o cacahuates,
yenseguidaadquiere unsabor pi-
cante.

Ademas, produce albahaca,
perejil, cilantro y cebollin chi-
ves, entre otras hierbas de olor.

BUSCA NUEVOS NICHOS

La firma también busca entrar a
otras ligas de la industria agro-
ndémica, pues tiene sembradas
500 plantas de tomate cherry.
Otro reto es abastecer a los
clientes conlaventa de 1,000 le-
chugas romanas semanales.
Cumbres de Jayaque creci6
un 100 por ciento en ventas en
2007, y para este afio la proyec-
cién es incrementarlas un 50
por ciento més, al completar los
cinco invernaderos. “Si logra-
mos crecer lo suficiente expor-
taremos a otros paises. Vamos a
tener un invernadero sélo para
sembrar las hierbas de olor”, de-
tallo, el agroemprendedor.
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FINTRAC OFRECEAPOYO A
AGRICULTORES DEL PAiS

Fintrac es una organizacion que
tiene una subvencion de la
Agencia de EE.UU. para el
Desarrollo Internacional (USAID).
La finalidad es ayudar a mejorar y
diversificar la produccion agricola
de El Salvador.

5 Invernaderos

Pretende tener a finales de 2008, la
empresa familiar, Cumbres de
Jayaque. Quieren desplazar el
abastecimiento guatemalteco.

“ Somos pioneros
en lasiembre de
tomate hidroponico,
en fribra de coco. El
objetivo es abastecer
el mercado local”
HERMES GUARDADO

Propietario Cumbres de Jayaque

LA EMPRESA TIENE COMO EXPECTATIVA PRODUCIR MAS HORTALIZAS Y HIERBAS GOURMET.



