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EDA: ACTIVIDADES Y
RESULTADOS

(Octubre 2006 a Septiembre 2007)

4 s Jgmey, MILLENNIUM
2 z 1 | CHALLENGE Comayagua
J A CORPORATION

Octubre 2007

RESULTADOS

I
» Noé Aguilar,
Ocotepeque
¢ 1.4 mz de Repollo:
— Antes de EDA: ventas
de L. 49,000
— Con EDA: ventas de
L.170,000

RESULTADOS

I
« Jose Villeda, Lepaera

* 1 mz de Cebolla

— Antes de EDA: 20,000 Ibs / |
mz
— Con EDA: 49,000 Ibs / mz
— De 2 mz de produccién:
« Ventas brutas: L. 350,000
* Costos: L. 105,000
« Neto: L. 245,000
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EDA - FORMANDO

EMPRESARIOS AGRICOLAS

— — |

« Utiliza la tecnologia para maximizar rendimientos,
reducir costos unitarios de produccién, programar
siembras y cosechas, reducir riesgos y tener la
capacidad de reaccionar a los cambios del mercado.

 Dirigido por el mercado.

« Planea sus operaciones en base de un minimo de dos o
tres afios.

« Diversificado en términos de cultivos, mercados y
compradores.

* Negocios rentables y sostenibles.
* Mantienen registros y conocen sus costos.

RESULTADOS

—
< Andrés Velasquez, Yoro
¢ 0.5 mz de Tomate

— Antes de EDA: costos de
L.49,500, ventas de
L.87,500 (neto L.38,000)

— Con EDA: costos de
L.28,500, ventas de
L.138,000 (neto L.109,500)

VENTAS E INGRESOS CON
EMPRESARIOS AGRICOLAS
[— ——]
» Ejemplo: en 1 afio con produccion
tecnificada de 1 hectarea de cebolla y
rotandola con 1 hectarea de tomate:

— Cebolla — 120,000 Ibs / ha - ventas brutas L.
360,000, ingreso neto L.150,000

— Tomate — 150,000 Ibs / ha - ventas brutas
L.400,000, ingreso neto L. 100,000

« TOTAL: Venta bruta L. 760,000, ingreso
neto L. 250,000 — 1 hectarea por afio




EDA — RESULTADOS
REQUERIDOS

« Al final del proyecto (Mayo 2011)

— 8,255 productores estan cosechando productos
horticolas de alto valor con un ingreso neto
minimo de $2,000 / hectarea / afio

— Los productores de EDA estan produciendo y
cosechando en 14,400 hectareas de productos
horticolas de alto valor

— Un minimo el 90% de los productores habran
pagado sus préstamos

Ao

ZONAS y CLIENTES (09/30/07)

®  Actve Lead Clients

*  Client Beneficianes . '1-

PERFIL DE CLIENTES

« La mayoria de las zonas de influencia no han
recibido asistencia técnica anteriormente

* La mayoria de los productores estan en niveles
“0" a “1” en tecnologia

» La mayoria de las operaciones son de 0.5a 7.0
manzanas en tamafio

« La mayoria produce actualmente para el
mercado local

» Acceso limitado al crédito
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POTENCIAL DEL MERCADO

e Local
— 5,000 hectareas / afio (vegetales, frutas)
« Exportacion EEUU, Canadé, UE:

— 7,000 hectareas / afio (e]. platano, camote, chiles,
productos de “ventanas en el mercado”)

« Exportacion Regional:

— 500 hectéareas / afio (ej. tomate, chile, platano, cebolla)
* Procesamiento:

— 2,000 hectéareas / afio (chiles picantes, platano, cebolla)

Actualmente EDA cuenta con contratos de produccién para
0 hectéareas con 10 cultivos y 25 compradores
f O

ZO NA S y Departamento Productores del

Programa

CLIENTES Atlantida pe
Choluteca 45
P oo -
Comayagua 143

+ 182 productores Copan 5
en el proceso de === 36
1A El Paraiso 1m
SeIeCCIOn Francisco Morazan 246

» Otros “clientes”: Intibuca )
o Compradores — 123 La Paz 40

o Proveedores de Lempira 2
Servicios — 92 Ocotepeque 132

o Organizaciones Olancho 21
contrapartes / Santa Barbara 2
Escuelas Agricolas - | Valle 16

42 Yoro 51

Total 956

EDA: SERVICIOS DE
ASISTENCIA TECNICA

» Produccion

* Mercadeo

* Poscosecha

 Sistemas de Certificaciones

» Habilidades de Negocios / Finanzas
« Servicios de Desarrollo Empresarial
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¢ QUE HACE EDA PARA FORMAR
EMPRESARIOS AGRICOLAS?

|______— ——

» Ser dirigido por el mercado — siembra lo que quiere
el mercado, cuando y como.

* Hacer planes de negocio.

» Conocer y utilizar la tecnologia en sistemas de
produccién y poscosecha necesarios para cumplir
con los requerimientos de mercado.

» Ver la finca como una operacion integral de largo
plazo y no en un solo cultivo de cuatro meses,
asegurando la diversificacion de cultivos y
mercados.

* Mantener registros de produccion y costos.
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PRODUCCION DE PLANTULAS
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DENSIDADES
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REGISTROS DE FINCA — LA
BITACORA
— —
# @ .

PREPARACION DE SUELOS
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FERTILIZACION
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RIEGO

TRANSPORTE
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IMPACTO DE EDA

I _— |
+ 8,255 productores con 14,400 hectareas de
productos horticolas de alto valor:

— Valor FOB Finca: $140 millones

— Ingreso Neto: $44 millones

— Costo de Insumos: $48 millones

— Mano de Obra: $29 millones

— Requerimientos de financiamiento: $53 millones
Sin hablar de otras partes de la cadena
(procesamiento, exportacion, transporte,
servicios, etc.)

Do
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POSCOSECHA

VIS
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ASUMIENDO ...

| —

¢ Oportunidades de financiamiento

« Disponibilidad de mano de obra (calificada)

« Fuentes e infraestructura de suministro de
agua

» Apertura de mercados nuevos (ej. México)

* Inversionistas (para la exportacion)

» Apoyo gubernamental al sub-sector horticola
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IMPACTO CON PRODUCTORES
— ———

* Productores “profesionalizados” - operaciones rentables

y sostenibles con la opcién y potencial de crecimiento

Dirigido por el mercado

Operaciones de produccion de finca en dos o tres afios

—no un cultivo especifico de corto plazo

* Que manejan los sistemas tecnificados de produccion —
con diversificacién de cultivos en finca y mercados

* Productores pequefios y medianos incorporados en los
mercados locales y de exportacion a través de
programas de siembra y contratos

EDA impacta también a nivel de las comunidades,
municipalidades, sector, proveedores de
@ o servicios. 2




www.hondurasag.org

@
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