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Comercializacion
hortlcola tiene aliado

»Juan Carlos ewa. gerente del deamentn de Ageoclus.

#Cada vez los asociados de
COHORSIL reciben mayores
beneficios con la creacién de
nuevas areas como en el caso
de Agronegocios, que vino a
convertirse en un soporte de
asistencia técnica para desa-
rrollar unidades productivas
vy comercializar productos
como las hortalizas.

El gerente de este departa-
mento, Juan Carlos Leiva, ex-

plicé que Agronegocios es un -

proyecto de gran impacto so-
cial pues ademds de capacitar

al recurso humano y prestar
un servicio al productor, se
pretende que éstos obtengan
mayores ingresos.

Leiva senald que los esfuerzos
de esta drea estdn enfocandos
a tener un mercado local com-
pleto y satisfecho, con posibi-
lidades a exportar proyectos
horticolas de gran envergadu-
Tra.

Actualmente, comentd Leiva,
COHORSIL ejecuta en conjun-
to con USAID RED, el proyec-
to de pataste que se realizard

en la region de Siguatepeque y
comprende las zonas de Taula-
bé vy lago de Yojoa, en un drea
de 70 manzanas de tierra.
“El.objetivo es poder exportar
verduras. Tratamos de que
nuestros productos sean ino-
cuos, por eso desarrollamos
buenas practicas agricolas y
de manufactura obteniendo
productos de calidad”, indicé
el ejecutivo, quien concluyé
que Agronegocios juega un
papel de gran relevancia, pues
ahora los productores cuentan
con personal altamente capa-
citado y dispuesto a propor-
cionar mds que un servicio, un
producto de calidad.




