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Fotos tomadas por  Fintrac Inc.
Un técnico de USAID-RED (derecha) le provee 
asistencia técnica a Saúl Escobar con camote.  

Escobar utiliza el sistema de riego con filtro de arena.

Escobar usa una lupa para examinar plagas e
inspecciona el flujo de riego en la manguera. 

HISTORIA DE ÉXITO 
Saúl Escobar: Diversifica su finca con hortalizas para exportación 

“La asistencia técnica brindada por el Proyecto es excelente,  estoy aprendiendo a manejar nuevos cultivos, tengo más 
conocimientos, estoy implementando buenas prácticas y utilizando nueva tecnología agrícola. Estamos mejorando 
económicamente y también mejoramos la calidad de vida en la comunidad con la generación de empleos.”   

―  Saúl Escobar, Olancho 

Saúl Escobar es un productor de Catacamas-Olancho que se 
dedicaba a la producción de maíz en forma tradicional. Él rompía el
suelo con estacas, utilizaba fertilizantes sólidos y estaba limitado al
agua de lluvia. En abril del 2006, Saúl entró a formar parte del 
Proyecto como productor cliente con el objetivo de aprender a
manejar cultivos nuevos en su finca, obtener rendimientos altos e
incrementar sus ingresos. 

Con la asistencia de USAID-RED, Saúl ha ido aprendiendo nuevas
técnicas y prácticas agrícolas de manejo productivo y de
poscosecha especialmente de cultivos exportables de alto valor
como el camote y la berenjena. Las técnicas y prácticas incluyen las
siguientes: la preparación de camas altas para mejorar el drenaje y
el desarrollo de las raíces, instalación y manejo del sistema de riego
por goteo, aplicación de solución arrancadora en el transplante,
instalación de flujometros para el fertiriego, uso del programa
personalizado de fertilización, uso de controles biológicos, Manejo
Integrado de Plagas y enfermedades, manejo poscosecha, rotación
de cultivos, poda y tutorado de plantas. 

Los resultados obtenidos con este nuevo proceso de producción y
la incorporación de nuevos cultivos son sustanciales. Las ventas
brutas totales de Saúl aumentaron un 365% del 2005 al 2006
($1,077 a $5,010). Durante el primer semestre del 2007, las ventas 
ya alcanzan los $5,305 lo que representa un incremento del 6% en
comparación con las ventas totales del 2006. Este porcentaje
superará el 100% al final del 2007 con el aumento en ventas de
berenjena que está por cosecharse. 

Saúl también ha recibido asistencia técnica de la Unidad de
Finanzas del Proyecto, que le ayudo obtener un préstamo de una 
institución económico privado de Lps. 180,000 (aprox. $9,463) a 
una tasa del 10% anual, la más baja en el mercado, para mejorar y
ampliar el sistema de riego y cubrir los costos de producción de las
siembras escalonadas de berenjena.  

Saúl tiene planificado establecer una empresa agrícola y dedicarse
a la siembra de hortalizas de alto valor en forma escalonada para
generar ingresos más altos y poder ofrecer más oportunidades de
trabajo a las familias que viven en las comunidades vecinas.
Durante este año, él ha generado siete empleos permanentes.   

Saúl continúa transfiriendo los conocimientos adquiridos a través de
la asistencia técnica y capacitación brindada por el Proyecto al
apoyar a más de 59 productores vecinos mediante asesorías
agrícolas.  


