B platano, un agro-negocio con futuro.

-VIENEDE LAPORTADA

xpertos del Programa

de Entrenamiento y

Desarrollo de Produc-

ores de la Cuenta del

o del Milenio de

Honduras (MCA-H/EDA), que se

¢jecuta con fondos provenientes

de la Corporacién del Desafio del

Milenio (MCC) de los Estados Uni-

dosde Ameérica, recomiendan la
inversion en platano.

Con la asistencia técnica de
MCA-H/EDA los productores del
programa han sembrado mds de
600 hectdreas de plitano curare
€Nano, perose estimaque para cu-
brirla demanda nacional y de ex-
portacion se necesita un area total
de 4000 hectareasfaiio de siem-
brasescalonadasy tecnificadas.

Porrecomendaciones de MCA-
HIEDA, el platano se esta disemi-
nandopor casi todaslaszonasagri-
colas de Honduras. En el pasado la
siembra de plitano estaba con-
centrada solamente en la region
Atlantica, lo que lo hacia un culti-
vo vulnerable a los efectos de hu-
racanes, Comunes en esazona.

El plitano es uno de los culti-
vosdemayorcrecimiento endrea
sembrada en casi todo el paisy ac-
tualmente hay una buena con-
ceniracion en las zonas de Cholu-
teca, Talanga, Cantarranas, Santa

Elplatar
seesta
diseminando
por casifodas
|as zonas
agricolas de

Honduras.
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Barbara, Comayagua, Colén, Yo-
ro, Valle, Cortés y Atlantida.

PRECIOS ESTABLES

Elmercadodelaplazade Tegu-
dgalpa esbien estable yaquenose
veinfluendado por producciones
concentradasen el ValledeSula,y
ademas en sus cercanias hay bas-
tantes dreas sembradas durante
todo el ano, Los precios en la plaza
en 2008 promediaron L280launi-
dad.

EnSan PedroSulalospreciosen
laplazafluctian mas, yaqueestin

influenciados porfuertessituacio-
nes climaticas y por productores
tradicionales que tienden a con-
centrar sus siembras y cultivar
productos de no muy buena cali-
dad, lo cual tiendeareducirel pre-
ciodel producto.En el 20081os pre-
ciosen esa plaza variaron de . 110
al.1.80launidad.

Pero en esta zona con siem-
bras escalonadas y mejor calidad
de producto se lograrian obtener
mejores precios y mayor deman-
da, segun los técnicos del MCA-H/
EDA. Mientras que los procesado-
res locales normalmente ofrecen
precios predeterminados y en al-
gunos casos, fijos con contratos.

Una gran ventajaal usar la tec-
nologia MCA-H/EDA es que per-
mite sembrar y cosechar duran-
te todo el ano, a diferencia de las
siembras tradicionales que son es-
tacionalesy porlomismotienden
a concentrarse en ciertos meses
del ano, incidiendo en bajos pre-
cios (productores tradicionales de
lazonanorte).

En ese sentido, la recomenda-
don de los técnicos para los pro-
ductoresquetienen plitanocomo
su principal cultivo es que hagan
sus siembras de forma escalonada
para que puedan tener producto
paralaventatodoelano.Consulte
con su téenico para hacer un pro-
grama de siembra escalonada téc-
nicamente aceptable.



