RESULTADOS E IMPACTO: Productora de Atlantida cosecha
éxito con la ayuda de MCA-H / EDA

Antes de recibir asistencia técnica de MCA-H / EDA, Sarai Murillo y su esposo tenian un ingreso neto promedio de
$1,737 proveniente de algunas reses y de 0.31 hectareas de pifia dulce. “No era suficiente”, dijo Sarai. “Siempre pensé
gue tenia que haber una mejor manera de ganar dinero para mantener nuestro hogar”.

Murillo se interesd por cosechar platano en abril del 2007, cuando un técnico de MCA-H / EDA le brindé informacion de
produccion y planificacién de negocios. Murillo comenzé a seguir los consejos del técnico y a preparar viveros de
platano utilizando semillas apropiadas y material organico de compost. También utilizé practicas béasicas de produccion
tales como la preparacion del suelo, camas altas, drenaje apropiado, e identificacién de plagas y enfermedades.
Ademas, comenzé a utilizar un filtro de arena y un sistema de riego por goteo para el riego y la aplicacion de
fertilizantes.

Murillo se benefici6 de sus destrezas de mercadeo. Ella registré sus costos de producciéon de platano segun le
recomendo el especialista de habilidades de negocios de MCA-H / EDA. Le vendié su primera cosecha a una compafiia
de procesamiento, pero entonces decidié establecer un punto de venta local cerca de una carretera muy transitada para
ganar mas dinero. Esta estrategia de mercadeo aumentdé sus ventas y la ayud6 a establecer una clientela para su
cultivo. Murillo explico, “De esta manera, los clientes pueden ver la calidad del producto. Nuestro éxito ha sido un
incentivo para expandir nuestro negocio”.

Murillo vendié la cosecha de platano a una compariia local de procesamiento. Sus ventas brutas alcanzaron $4,455.
Con costos de produccién de $1,572, su ingreso neto fue de $2,863. Ella logré un 82 por ciento de rendimiento sobre la
inversion y su ingreso neto aumento un 65 por ciento de $1,737 a $2,863.

MCA-H / EDA continua asistiendo a Sarai en la implementacion de BPAs para otros cultivos incluyendo coco, rambutan,
chile y pifia. Los técnicos la estan ayudando a introducir tecnologias actualizadas para mejorar la competitividad de la
finca y las operaciones globales. Durante este afio, Murillo invirti6 $150 en una bomba eléctrica para la fertilizacion.
También obtuvo $1,872 en donaciones de equipo de MCA-Honduras, las cuales incluyen una bomba de mochila,
canastas para la cosecha, y un sistema de riego por goteo con filtro de arena y otros accesorios relacionados.

Murillo dice que los buenos resultados obtenidos se deben en parte a la implementacion de un sistema de fertilizacion
personalizado. “Si utilizas la fertilizacién correcta, puedes esperar cultivos de calidad; y la gente siempre esta buscando
productos de calidad”.

“Me considero
productoray
! vendedora. Esta ha sido

la combinacion

perfecta, la asistencia
de EDA y mis destrezas
de mercadeo”.

- Sarai Muirillo,
Cliente lider, Arizona
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Sarai Murillo con sus cultivos de platano y pifia, cultivados utilizando Buenas Practicas Agricolas (BPAS).
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