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EDA provee asistencia a los
productores para identificar
mercados y compradores antes de
la siembra y mantiene relaciones
con los compradores principales
como ser supermercados,
mercados de mayoreo,
procesadores y exportadores.
Hasta la fecha se han hecho más
de 500 enlaces directos entre
productores y compradores con
ventas reportadas de más de L. 31
millones ($1.6 millones).

Se ha trabajado con la
introducción de nuevos productos
para formar la cultura de rotación
de cultivos y tener fincas (y
mercados) diversificadas. Para los
próximos 12 meses, EDA cuenta
con opciones de producción bajo
contrato con 25 compradores, 15
productos y más de 2,000
hectáreas de producción
tecnificada.

    RESULTADOS A LA VISTA
EDA comenzó sus operaciones el 7 de agosto, 2006 con la asignación de un contrato de MCA-Honduras a
Fintrac Inc., una empresa estadounidense de agronegocios contratada para implementar las actividades de
campo de EDA, en colaboración con FHIA (Fundación Hondureña de Investigación Agrícola) y la Escuela
Agrícola Panamericana (EAP)-Zamorano. Se espera que el programa opere hasta mayo de 2011, para
cuando se habrá ofrecido apoyo directo a 8,255 agricultores para aumentar su productividad, ingresos y
empleos.

El enfoque de EDA es la asistencia técnica y capacitación directa a los productores participantes en el
programa y sigue la metodología de producción dirigida por el mercado. La mayoría de la asistencia técnica
se da directamente a los agricultores individuales, quienes reciben visitas de extensión regulares en sus
fincas por parte de los agrónomos del programa. EDA cuenta con un equipo técnico calificado, incluyendo
agrónomos de campo, técnicos en mercadeo y logística, poscosecha, sistemas de certificación de fincas,
administración de negocios, finanzas y servicios de desarrollo empresarial.

Asistencia en Mercadeo
Los productores de EDA reciben
visitas de asistencia técnica y
capacitación donde se
implementan las prácticas básicas
de producción para aumentar
rendimientos, minimizar costos y
reducir riesgos. En el primer año
se han dado más de 14,800 visitas
de asistencia técnica.

Con la implementación de las
prácticas básicas se han
aumentado las productividades
entre 10 y 200 por ciento en varios
cultivos. De los primeros 123
productores con resultados
reportados se ha logrado ingresos
netos de L. 76,800 / hectárea
($4,043) de un total de 94
hectáreas.

Los clientes de EDA han instalado
361 hectareas de riego por goteo,
incluyendo los sistemas que MCA-
Honduras ha donado de 0.6
hectáreas a 225 productores.

Asistencia en Producción
En el primer año de
implementación se ha registrado y
proveído asistencia técnica a 956
productores localizados en 16
departamentos (475 productores
líderes y 481 beneficiarios), y se
han identificado 182 productores
adicionales para ser clientes.
También se ha registrado y
proveído apoyo a  257 “clientes”
de agronegocios (123
compradores, 92 proveedores de
servicios y 42 organizaciones
contrapartes.

Hasta la fecha se han sembrado
753 hectáreas con cultivos de alto
valor con prácticas de producción
tecnificadas y actualizadas, e
introducidas por EDA. Estos
incluyen plátano, tomate, camote,
papa, cebolla, berenjena y chiles.

Agricultores de EDA
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En el primer año de implementación los clientes del programa invirtieron
$492,000 en bienes de capital, entre equipos de riego y preparación de
suelos, terreno, pozos, retenes de agua, transporte y equipo para las
empacadoras.

Bajo el programa de donaciones pequeños de MCA-Honduras se han
donado e instalado 225 sistemas de riego por goteo de 0.6 hectáreas, 225
filtros de arena, 225 bombas de mochila, 7,875 canastas plásticas, y 7,875
bandejas para la producción de plántulas.

Inversiones de Clientes

Como parte de la asistencia en la
formación de “empresarios
agrícolas” se trabaja con los
productores en asistencia técnica y
capacitación en habilidades de
negocios, acceso a crédito y
servicios de desarrollo empresarial.

Hasta la fecha se han preparado 434
planes de negocio, introducido
bitácoras de campo para
mantenimiento de registros y costos,
obteniendo 26 préstamos con 6
instituciones financieras por L. 7.4
millones. También se han iniciado
actividades en conjunto con el
programa de Acceso a Crédito para
Agricultores (ACA) de MCA-
Honduras.

Se han logrado varios acuerdos con
proveedores de insumos y equipo
para aplicar a descuentos de 5 y
hasta 40 por ciento para los
productores de EDA. También varios
proveedores de insumos han
entrado en nuevas zonas donde no
operaban antes, para suplir los
agricultores participando en los
programas de producción con EDA.

Habilidades de Negocios
La capacitación forma una parte
integral en la implementación de
EDA. Hasta la fecha se han
implementado 1,618 eventos de
capacitación, con 13,547
participantes (12,190 hombres y
1,357 mujeres) en áreas de
producción (64%), habilidades de
negocios / finanzas (14%),
poscosecha (10%), información de
mercado (5%), y otros áreas (7%).

EDA ha preparado 4 manuales, 53
boletines técnicos y 63
presentaciones para transferir la
información técnica a los
productores de EDA y a otros
productores e instituciones.

Se han firmado varios convenios
para expandir la capacitación y
asistencia técnica, incluyendo
Croplife Honduras y Bayer (con el
uso seguro de pesticidas), Aldea
Global (con productores en el
Occidente), y se ha participado en
actividades de capacitación de otras
instituciones incluyendo SAG /
SENASA y Zamorano.

Capacitaciones
EDA ha trabajado con productores y
compradores para implementar
prácticas básicas que ayudan a
reducir perdidas físicas y de calidad,
mejoran la presentación, aumentan
la productividad en el empaque y
resultan en productos inocuos –
todos necesarios para maximizar
ingresos, y mantener mercados
existentes y abrir nuevos. Los
cambios incluyen:
• Construcción de empacadoras

básicas de campo para mejorar
los procesos de manejo,
clasificación y prevención de
contaminación.

• Cambios en el “lavado” de
productos en sacos a sistemas de
bajo costo de lavado en tanques y
con boquillas.

• Levantando el producto del suelo
en bultos para empaque en
mesas.

• Utilizando canastas plásticas en la
cosecha y transporte, en vez de
sacos y redes.

• Clasificando productos basado en
los requerimientos de los
compradores, por tamaño, peso,
color, etc.

Asistencia en Poscosecha


